Letour desdémarches en70jours

Vous faites une offre

Une simple lettre, un e-mail, un SMS ou un appel
téléphonique suffisent a {723, = IE TN, mais
indiquez un La négociation sur le prix
peut commencer. Si vous faites une « offre au prix »,

le vendeur est obligé de vous vendre son bien.

mf

Le vendeur accepte votre offre

L'offre est souvent acceptée de maniére informelle.
Juridiquement, la vente est « parfaite » et les parties
ne peuvent théoriquement plus changer d'avis. X1
somme ne doit étre versée pour réserver le bien §
Prenez contact avec votre notaire 8y =y ST 0
pas obligatoire a ce stade.
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Notaire et agent immobilier préparent le compromis
Vous co quez a l'agent immobilier ou au notaire
votre état civil et les grandes lignes de votre
financement (montant de l'apport, emprunt, taux
attendu). Ces éléments seront repris dans le

[Z.,1. (v, ' Demandez les diagnostics obligatoires
ETEETIETE liés a la copropriété. [T TR
pour le financement du bien.
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Vous avez déniché le bien idéal ? Voici les prochaines étapes,
de l'offre d’achat a I'obtention du prét, jusqu’a la signature officielle
et la remise des clés chez le notaire.

i)

Signature du compromis

(également appelé promesse
de vente) en agence ou étude notariale. Cet acte vous
engage officiellement mais vous avez encore [T
[Tt raea4. A la signature ou a la fin du délai

de rétractation, vous devez (== g1 Flae i s e st s
aller jusqu'a 10 % du prix de vente 8
| pour produire une offre de crédit }

Réception du compromis par lettre recommandée
Vous recevez le compromis et ses nombreuses annexes
par lettre recommandée avec accusé de réception par
la Poste ou par voie électronique (procédé AR24).

@

Début du délai de rétractation

A compter du lendemain du recommandé, [TTTE 14
Ty = e 4 £ et renoncer a acheter
sans pénalités financiéres. Profitez de ce délai

pour | a EE RS O et documents
GEET G R Transmettez Une copie du compromis
a votre banquier.
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Vous avez rendez-vous avec votre banque
RN LR M un grand nombre
d'informations (votre état civil, vos revenus, votre dernier
avis d'imposition, l'état de votre patrimoine, vos avoirs
financiers ou immobiliers, vos crédits en cours...). Vous lui
indiquez le montant de votre apport personnel et la valeur
locative du bien. C'est le moment de
pour l'obtention du crédit.

Fin du délai de rétractation

=0 0e1il ] du délai de rétractation de 10 jours AT
étes définitivement engagé. Vous ne pouvez désormais
vous dédire qu'en payant une pénalité correspondant
a10% du prix de vente.

réunissant un bilan de votre patnmoine, le détall

du prét demandé, ainsi que les formulaires pour
l'assurance et la garantie. Ce dossier est transmis aux
services compétents pour étude.
pour l'assurance le cas échéant.
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Vous recevez une offre de prét
Informez-en votre notaire [:4 convenez avec votre|

[T d'un rendez-vous pour la signature de l'acte
définitif qui ne peut intervenir
[ Ce délai correspond au droit de
préemption urbain.
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Début du délai de réflexion de 10 jours
A compter du lendemain de la réception de l'offre

de crédit, vous avez un [ ET L e e (e E ]
Vous ne pouvez accepter l'offre de la banque
avant. Lisez attentivement les documents transmis.

=@

Vous acceptez l'offre de prét
Le délai de 10 jours est expiré § Vous signez et renvoyez |

T B AT par la Poste. Le contrat de crédit
N La banque pourra débloquer les fonds [341:3

faire verser sur le compte séquestre du notaire pour le jour

de l'acte de vente définitif. [T A ote sl o1 pour
W1 votre apport personnel soit également transféré §

=)

Vous signez l'acte définitif
AR ST, en présence de l'agent
immobilier et du vendeur. [PY S rF L arl o
correspondant au prix de vente, aux frais de notaire
etélacmnmlssiondel'agence Les clés du bien vous

Vous pouvez commencer
lestravaux oua recherdter un locataire.

[ Actions a mener
I Fluxd'argent ‘ Notale Banquner
B Délais
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